
知本价值论
在"知本 ＋ 资本 ＋ 资本市场"的时代

创造财富的核心是"知本"，而不再是"资本"。
用知本吸引资本，通过资本市场，转化为知本价值与财富。
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开篇 / THE CORE THESIS

这个时代，创造财富的核心是知本

知本 ＋ 资本 ＋ 资本市场 = 财富创造的新范式
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第一章 · 知本是什么 / WHAT IS INTELLECTUAL CAPITAL

知本就是无形资产：科技 ＋ 管理 ＋ 责任

但不止于此——一切可以转化为股份的要素，都是知本：
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第二章 · 转化公式 / THE CONVERSION FORMULA

逻辑非常简单：知本到股份，股份到市场，市场到财富

知本 股份 资本市场
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第三章 · 五个现实 / FIVE REALITIES

请牢记这五个现实：

1 别再盲目投资，尤其不要借钱投资——有钱的、聪明的、专业的、拼命的人太多了，没有足够的优势，就别干。

2 真正稀缺的是"知本"及知本的转化能力与途径——企业困难、个人赚不到钱，根源都在这里。

3 同质化、缺少知本价值与护城河，就被淘汰——竞争激烈，企业或个人劣势的本质是知本不足。

4 掼蛋打明牌时代——一有利可图，所有人蜂拥而出，分分钟会导致市场竞争主体血本无归。

5 知本价值的核心是转化的能力、方法与平台——阿里因为一个商业计划书就拿到500万；有人因为去了
阿里做前台，才得到了阿里的股份而暴富。出多少真金白银不重要，重要的是你的知本的转化、方法
及在什么平台上转化。

。
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第三章 · 实践案例 / THE KNOWLEDGE-ONLY FOUNDERS

阿里巴巴 · 18罗汉

18人以50万启动创业，持股者中甚至有中专毕业的前台。
他们投入的不是巨额资本，而是知本——相信、能力、时间、忠诚。
上市后，当年的前台持股价值已达惊人量级。

腾讯 / 宇树科技

腾讯以QQ技术产品起步；宇树以机器人核心技术崛起。
早期均以知本打底，资本随后跟进加注。
规律一致：知本确立价值，资本放大规模，市场最终定价。

出多少真金白银不重要——
重要的是你的知本是否值钱或能创造足够客户预期、能否折成股份、能否在好的平台上被市场放大。
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第三章 · 转化机制 / CONVERSION MECHANISM

识别并定义企业或个人的
无形资产清单与价值

知本按贡献度折算为
股权，创业者与核心团队持股

通过股权融资与资本市场交易，
知本价值被重新估值

市场放大知本价值，
实现财富量级跃迁

三角耦合关系：知本吸引资本进入，资本通过资本市场放大知本，
最终知本所有者（而非资本所有者）获得最大的财富增量。
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第四章 · 评估体系 / EVALUATION FRAMEWORK

一

二
。

三
。
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第四章 · 定理体系 / SIX FUNDAMENTAL THEOREMS

     知本 ＋ 资本 ＋ 资本市场

定理二 · 知本价值
产品 （服务）＋ 关系 （ 商业模式） ＋ 护城河

定理三 · 关系/商业模式
互联网（AI等） ＋ 概念 ＋ 社群 ＋ 链接

定理四 · 产品（服务）价值
（功能＋感觉＋情感＋文化）×（科技＋管理）

定理五 · 护城河
（政治＋经济＋科技＋文化＋自然）× 管理

定理六 · 股票价值（衍生）
团队素质 ＋ 知本价值 ＋ 市场空间 ＋ 时机

六大定理层层递进：从创造财富的总公式，到知本价值的构成，
再到产品、关系、护城河，最终汇聚为股票价值的可评估模型。

求
是
院
we
ll

求
是
院
we
ll求

是
院
we
ll求

是
院
we
ll

求
是
院
we
ll求

是
院
we
ll

求
是
院
we
ll求

是
院
we
ll求

是
院
we
ll



第四章 · 理论落点 / MBA3.0 & DBA3.0

MBA3.0 与 DBA3.0：知本价值化的方法论

MBA 3.0顶层设计及方法

如何整合、判断、设计知本价值——

写出一份对资本有足够吸引力的价值说明或商业计划书。

目标导向：明确目标、定位、使命与价值观及路径和方法

回答：我去哪里？凭什么？谁去？怎么去？如何实现？

DBA 3.0科学研究方法

研究知本价值底层逻辑的科学方法——

验证知本及知本价值为什么成立，甚至刨根究底。

问题导向：科学、系统、务实地探求清楚价值相关所有问题

回答：科学合理性？成长性或市场空间？竞争性及护城河？

。
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第四章 · 实践成果 / PROVEN BY RESULTS

不是理论空想——被二十余年实践验证

20+
年教学与实践迭代

51
期《求是年代人》的理论与

案例沉淀

4000+
人获国际认可学位

400+
校友创造的上市公司
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结论 / CONCLUSION

从投资者转向知本者——打开全新成长空间

一、这个时代，创造财富靠知本，不靠资本。

二、你的知本可以折成股份，通过市场放大为杠杆财富，构成更强大的驱动力。

三、不要盲目投资、不要借钱投资——个人资本不是对手，资本的事交给专业的资本家。

四、找到或构建新产品（服务）、新场景、新模式，你出知本，让有资本的人出资本，知本+资本。

五、找到方法论，MBA3.0/DBA 3.0基本理论、基本定理、基本方法及基本课程设计与让学员成为股东基本平台。

知本价值论：求是科学院 MBA3.0 / DBA3.0 的理论基础。
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